
Kuidas väikese eelarvega efektiivset turundust teha.
Andmete mõõtmine, mõistmine ja kasutamine, mis ei võtaks palju aega ja oleks kiiresti
arusaadav.
Kuidas müügipool ja turundus võimalikult tõhusalt siduda.
Kliendiprofiilide loomine ja kuidas enda klient massist üles leida.

Koolituse eesmärk:
Aidata ettevõtjatel luua süsteem, mis vabastab aega ebaefektiivsetelt tegevustelt,
automatiseerib protsesse ning tagab turunduse ja müügi ennustatavad tulemused.
Koolituse ülesehitus: 75% teooriat, 25% praktilist tööd.

Peamised teemad:

Päevakava:
9:45–10:00 - Kogunemine ja kohvipaus
10:00–11:00 - KOV esindaja tervitus ja 1. moodul: “Turunduse ABC”
11:00–11:05 - Sirutuspaus
11:05–12:00 - 2. moodul: “Kliendiprofiilid, nende kaardistamine ja müügiteekonna
planeerimine”
12:00–12:45 - Lõunapaus
12:45–14:15 - 3. moodul: “Andmeanalüüs, kodulehe mõõdikud, kasumlik turundus ja
eelarve planeerimine”
14:15–14:30 - Sirutuspaus
14:30–15:30 - 4. moodul: “AI (tehisaru) ning selle kasutamine turunduses ja müügis”
15:30–17:00 - Võrgustumine

 3. aprill 2025, Ubja külakeskus

Koolitus väikeettevõtetele: DigiABC,
sotsiaalmeedia ja AI kasutamine
turunduses ja müügis

Koolitaja Tanel Vetik. Asutaja ja tegevjuht, Onte Digital.
Turunduskogemus üle 10 aasta, juhtimiskogemus 5 aastat. Töötanud ~200 ettevõttega.
Spetsialiseerunud praktilistele koolitustele väikese ja keskmise suurusega ettevõtetele.
Koolitusmeetod: Praktiline töö igas moodulis, et osalejad saaksid teadmised kohe rakendada.

Registreeru hiljemalt
01.04.2025 siin!
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